C*FeA-l BTS TECHNICO-COMMERCIAL

Loire

Contrat dapprentissage signé avec une entreprise
pour une durée de 1 ou 2 ans

Vous aimezle contact et la négociation.

Vous souhaitez vous orienter vers une carriere commerciale.

Vous étes titulaire d'un BAC et vous avezmoins de 26 ans
Devenez Technico-commercial

(pourles plus de 26 ans, d’autres propositions de contrats existent : nous

contacter)
Quelles sont les missions du technico-commercial ?

» Recherche de nouveaux clients
» Suivi d’'une clientéle existante
» Négociation / Vente sédentaire et itinérante / Vente comptoir
» Lancement d’'un nouveau produit

» Réalisation et relance de devis

» Enquéte de satisfaction auprés des clients

» Management d’actions promotionnelles

» Création d’outils de communication (plaquette publicitaire,
CD-Rom,site Internet...)

On peut faire quoi comrme rétier ?

Technico-commercial sédentaire ou itinérant en France ou a
I'intemational.

Dans quelles entreprises peuti-on &ire apprentile) ?

Fabriquant ou distributeur de produits dans le domaine de
la mécanique, I'électricité, I'électronique, I'automatisme, le
batiment...
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Quel est le contenu de la forrmation ?

» Communication et négociation

» Développement de clientéles

» Gestion de projet

» Technologies industrielles

» Gestion commerciale

» Management commercial

» Bureautique / Internet

» Outils informatiques commerciaux

~

» Culture générale et
/ Expression

» Anglais

» Environnement
économique et juridique

/

Accompagnement de l'apprenti tout au » Accuell
long de son parcours pour le préparer a
lentrée dans sa vie professionnelle :

» Séminaire d'intégration
» Suivis pédagogiques
» Projet professionnel

» Prévention des risques

En fonction du profil du candidat, nous pouvons mettre en place I A
des parcours personnalisés pour optimiser la formation : [ st
1. Evaluation des acquis au départ (mesure des écarts)

2. Haboration du parcours

3. Suivi de la progression et validation des compétences acquises en
centre et entreprise (suivi et évaluation)
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