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L'Asie, un contine

aux echanges !
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la Chine dans 'OMC

Absence de quotas
Taxes d’'importation reduites
Taux de change $-€ favorable

Développement des affaires facilité (distribution,
filiales, présence de grands salons a Shanghai...)

Reconnaissance de la legitimité du DSB
(Juridiction internationale)

Le plus grand marché du monde, en forte
croissance (prev. 2007: 10,4%)

2008: les JO se tiennent a PEKIN
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SI, dans le cadre C
développement,

Nouveaux Nouveaux Nouveaux Information
marchés fournisseurs partenaires fiable

Evaluer les Réaliser un sourcing Etablir une Observer sur le
débouchés rigoureux et présélection sur terrain la réalité
commerciaux et diversifier vos des criteres des choses, sur la
étudier les sources objectifs, vérifiés  base de criteres

conditions d’approvisionnement sur place prédéfinis
d’'acces

.. alors, confiez votre projet a des professionnels a
I'ecoute de vos besoins




Notre offre : realiser

€ Diversité des compétences et des expertises
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€ Retour sur investissement optimisé
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€ C'est pour vous la garantie de :

RYA . :
- Py Méth Audit . g
D vie elelSs ud . Colt compeéetitif
rigoureuses de qualité
»
Le CPA est réputé pour La mission est Le forfait couvre

I’excellence de ses  soigneusement préparée uniguement les frais
J méthodes depuis plus avec vous, et fait I’'objet de déplacement et
de 70 ans d’'un rapport écrit, d’hébergement
commenté
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Qul sommes nous ?
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QX € Nous sommes 16 cadres supérieurs, sélectionnés par 'EM
=1. Lyon

administratives, financieres, juridiques, qualité, marketing,
commerciales, techniques, supply chain, achat et production

E]/J € Notre promotion 2007 concentre des compétences,
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,"—;’—‘; représentant des metiers liés aux Services ou a I'lndustrie
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Dans le cadre de cette formation a la Direction Générale
d’entreprise, nous realisons une mission économique en
Chine, début Novembre 2007

EMLYON
business school



- € Depuis 8 ans, plus de 160 missions ont été réalisées

2.
Q& € Toutes ont débouché sur des résultats concrets :
- développement commercial

El/\:, - détection de nouveaux partenaires / sourcing
- nouveaux contrats de partenariat
,fJﬁ - fabrications « sur mesure »
- audit de sites de production
= =N € De nombreux chefs d’entreprise sont préts a
AX témoigner si vous le souhaitez et vous convaincre de
j I'intérét de ces collaborations




Trois bonnes raisc
nous confier uner

Donner le maximum de soi (énergie,

compétences) pour 'atteinte d’un

,f/[z La culture CPA objectif. C'est ce qui fait la notoriété du
CPA depuis 70 ans

=)o
H[ﬁ Le capital « Expérience » de
L a Compétence cadres dirigeants vous garantit
la pertinence de I’'action
/f)d T T Une mission de qualité a un
= La competitivite prix « associatif »




Découverte
de votre
entreprise

Mai -Juil 2007

Visite de votre
entreprise et
rencontre de

certains de vos

collaborateurs

Cadrage Préparation YIEEILRN Bilan fin
mission de la Chine Rédaction de
mission du rapport mission
N Du 1 nov. au 15
rout — Sept. 200 Novembre 2007 ‘
Définition Recherche Remise du Présentation
des documentaire rapport <_Ile I_a
objectifs et Contacts dans mission
des pays cible
moyens

/Em EMLYON
business school



En savoir plus sur le CPA

http://www.em-lyon.com

%I\ @ Créé en 1960, le CPA Lyon est aujourd’hui intégré
al” E.M Lyon

EI(J € Une antenne permanente a Shanghai
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/ i 4 Une méthode originale : « Entrainer les dirigeants
par les dirigeants ». Une pedagogie moderne et
AN dynamique basée sur les échanges d’expériences

/Em EVLYON
business school



http://www.cpa.hec.fr/

Votre contact .
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Association CPA 2007:

\)
_:9% Votre contact privilégié mentionneé dans le courriel d’entéte
Ou le Secretaire Géneéral:
% David MORIO: @ 06 15 82 07 90

E-mail:
cpa2007@em-lyon.com

EMLYON
business school
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